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AMBIENTE E BENESSERE '

Un sogno
diventato realta

Il ritorno alle origini di Areaderma: la rinomata azienda locale
di produzione di cosmetici si trasferisce a Tressilla

(G Lobiettivo & guello di un traslo-
co a Tressilla per agosto 2020”.

Lo dicono orgogliosi e con grande
entusiasmo il dottor Luigi Miori e
Tullio Morelli, soci fondatori di
Areaderma, quando ci incontria-
mo al'interno della loro meraviglio-
sa realta aziendale.
Ci beviamo un caffe, scambiamo
qualche battuta iniziale e poi ci im-
mergiamo in un affascinante viag-
gio nella storia di Areaderma.
Oggi, questa realtd conta 60
dipendenti assunti a tempo in-
determinato, ed ha I'obiettivo di
ingrandirsi ancora nei prossimi anni
in termini di dipendenti (con l'as-
sunzione di alti 24 dipendenti in 4
anni), fatturato, prodotti, formule e
via dicendo.
E dunque, eccoci affacciar-
ci lentamente al lontano 1992
quando nel sottoscala della far-
macia Morelli, in 17 metri qua-
dri, prende vita un laboratorio
di produzione di cosmetici per
conto terzi. Tulio e Luigi sono dei
ragazzi universitari, si sono cono-
sciuti pochi anni prima ad Urbino
durante un corso universitario esti-
vo di farmacia.
E quando Luigi si reca da Arco,
dove risiedeva, a trovare Tullio a Ba-
selga di Piné non si aspettava certo
di venire coinvolto in guel progetto
che sarebbe diventato Areaderma.
Eppure, Tullio, agisce proprio cosi.
“Il Laboraterio Veneto di Rovigo —
racconta Tullio con pacatezza e
semplicita - mi aveva chiamato per
chiedermi se ero interessato a rile-
vare la loro I'attivita. Il Laboratorio
Veneto aveva qualche piccolo
cliente, ma produceva diversi
prodotti e aveva qualche mac-

IL PROGETTO

Un ritorno alle origini, ma fatto in grande: Areaderma riporta la propria
sede a Baselga di Piné, il luogo da cui mosse i primi passi nel 1992.

Sara la frazione di Tressilla ad ospitare il nuovo e futuristico
stabilimento di circa 5.000 metri quadri fra uffici, laboratori di
ricerca, produzione e magazzino. intero progetto costera circa
7 milioni di euro, 969 mila dei quali saranno finanziati dalla Pro-
vincia Autonoma di Trento.




chinario, cosi assieme a Luigi ac-
cettammo e iniziazmmo ad andare
da loro tre volte a settimana per im-
parare da vicino il mestiere, gestire i
rapporti con i clienti, apprendere le
loro formule”.

Nell'arco di poco tempo Luigi e Tul-
lio rilevanc Iattivita del Laboratorio
Veneto e iniziano a ristrutturare la
cantina della farmacia Morelli, dove
creano il loro laboratorio assieme a
Daniela Mattivi, moglie di Tullio.
Poco dopo perd si ritrovano ad
avere necessita di piu spazio, e
cosi ampliano il garage e nel 2000
propongono a Giuseppe Morelli e
Maria Luisa Menapace {i genitori
di Tullic) di lasciare la loro abi-
tazione in modo da adibire ad
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azienda il loro appartamento
di circa 200 metri quadri: “| miei
genitori — ricorda Tullio — sono stati
davvero speciali, mi hannc sempre
sostenuto e anche quella volta mi
hanno assecondato lasciandoci il
loro appartamento”.

Ma, dopo poco tempo, lo spazio
risulta ancora insufficiente e cosi
ristrutturano due magazzini
a Piné e a Sternigo creano una
sede produttiva dove poter inserire
dei macchinari per chiudere in auto-
matico i vari tubi di creme realizzate.
Nel 2000 Tullio, Luigi e Daniela crea-
No una societa e si chiamano Labo-
ratorio cosmetico Morelli e solo nel
2006 il loro nome mutera in Are-
aderma: “ In guel periodo — spie-
ga Luigi — andava di moda Zelig in
televisione e c'era nel loro program-
ma una zona chiamata Area Zelig e
guesta cosa mi era piaciuta molto,
percid pensai alla parola Area da
abbinare a qualcosa che avesse a
che fare con la pelle, e cosi mi ven-
ne il nome Areaderma”.

Sempre nel 2000 iniziano ad
assumere personale: “Ricordo
- si sofferma per un attimo Tullio
— che andavamo tutti a mangiare
a casa mia in pausa pranzo. Era-

RICERCA E SVILUPPO

Dal 20138 al 2016 Areaderma porta avanti un’importante ricerca
scientifica finanziata dalla Provincia Autonoma di Trento per
sviluppare formule innovative studiando materie prime di scarto dalla
filiera agroalimentare per trovare il modo di estrarnge sostanze utili' alla
cosmesi. Questo ha introdotto nel loro laboratorio tecnologie dultima
generazione e di altissima livello come I'HPLC. Nel reparto Ricerca
e Sviluppo dell’Areaderma ci'lavorano dieci persone e solo nel
2017 ha realizzato 550 nuove formule per prodotti pensati su mi-
sura per agnicliente.

Areaderma ha inoltre gia registrato un brevetto, iniziato liter per una

seconda registrazione e vanta una pubblicazione scientifica, E, inoltre,
certificata per creare dispositivi medici.

Tutte cio ha fatto crescere ulteriormente la credibilita aziendale
portandola a stabilire nurmerosi rapporti con prestigiose universita
italiane, come Padova, Modena, Siena, Ferrara e Sassari. Da
qualche anno inoltre il dott. Micri collalbera con l'universita dil Siena
tenendol corsi di Fitocasmesi.
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vamo come una grande famiglia”.
Ma l'azienda cresce rapidamente e
cosi si rivolgono ai sindaci di Basel-
ga di Piné e Bedollo per capire se
¢l sono degli spazi utili per creare
un laboratorio pil grande nellAlto-
piano.

Il luogo ideale viene individuato
a Brusago, cosi pensano subi-
to a un progetto edile con ca-
pannone e orto botanico, ma su
diloro preme inesorabile il tempo: il
tutto andava costruito subito, spe-
cie per rispondere alle richieste del
numerosi clienti. Purtroppo, pero, il
progetto, riscontra subito delle bat-
tute d'arresto. Per la costruzione di
alcune strade d’accesso al capan-
none, infatti, servono autcrizzazioni
specifiche e solo per quelle ci vo-
gliono diversi mesi.

“Con un dispiacere encrme — rac-
contano Tullio e Luigi — abbiamo
dovuto rinunciare. Ed & stato un
peccato perché a Brusago ci sa-
remmo evoluti diversamente. Sa-
rebbe stato un punto perfetto
di incontro tra natura e tecno-
logia: avremmo aperto sale con-
ferenze per i turisti per portare la
cultura del naturale, avremmo fatto
rete con produttori locali e via di-
cendo”. Quel sogno a cui erano
tanto legati sfuma e nel 2004 il La-
poratorio Morelli si sposta a Pergi-
ne in un grande capannone, dove
nel giro di pochi mesi il personale
cresce da 11 a 25 dipendenti.

E cosi iniziano con il rilevare
1600 metri quadri del capan-
none di Pergine per poi arriva-
re nel 2006 a 3200 metri qua-
dri. “Siamo cresciuti moltissimo in
poco tempo e avevamo sempre
maggiore necessita di ampliarci —
commentano Tullio e Luigi”.

Itutto, perd, costa molto ai soci fon-
datori, i quali si vedono costretti a
ipotecare le loro residenze e anche
la stessa Farmacia Morelli: “I soldi ri-
chiedono soldi — spiega Luigi Miori
— e per fortuna avevamo il sostegno
anche di Giuseppe Morelli, a cui sia-
mo melio grati, che ci ha aiutato per
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almeno una ventina d'anni”.

Nel 2008 Areaderma inizia a
certificare i propri prodotti bio-
logici con enti come Ecocert
e successivamente con le ISO
(9001, 14001 e 22716) e cid con-
sente allazienda di rivolgersi a real-
ta piu grandi.

“Per ottenere certi risultati — aggiun-
ge il dottor Miori — abbiamo lavora-
to sodo. Personalmente sentivo la
necessita di allargare ulteriormen-
te le mie conoscenze e percid mi
sono iscritto a un master a numero
chiuso in cosmetologia al'Univer-
sita di Padova, con grandi sacrifici
nel combinare studio e lavoro; ma
questo ha fatto si che successiva-
mente diverse realta rinomate ini-
zlassero a conoscerci e a stimarci”.
La sfida per Areaderrna era
alta: far spostare gli investi-
menti di grandi aziende del re-
sto di Italia in Trentino.

“Ci abkiamo sempre messo la fac-
cia — spieganc Tullic e Luigi - non
abbiamo mai fatto salti nel vuoto e
abbiamo sempre agito con serieta”.
Lazienda sembra dunque prende-
re il volo, ma nel 2010 i soci fon-
datori si ritrovano in difficolta: “Tra
i vari clienti — spiegano Luigi e Tul-
lio — era arrivata anche Artsana
Chicco che ci aveva chiesto di
sviluppare una linea biologi-
ca particolare. Con questi nuovi
prodotti avevamc aumentato il fat-
turato del 30% e cio ci aveva spin-
to ad assumere nuovo personale.
Il problema pero nacque guando
nell'arco di pochi mesi loro stessi
iniziarono a produrre il biologico e
dungue a non avere piu bisogno
del nostro appoggio”.

Tullio, Luigi e Daniela non voglio-
no licenziare nessuno e cosi cer-
cano un socio finanziatore in-
teressato a investire nella loro
societa, trovandolo in Giovan-
ni Zobele ( il quale proveniva da
una famiglia di industriali e dun-
gue con una grande esperienza).
Giovanni i aiuta a ricapitalizzare
l'azienda e diventa socio al 50%
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1 NEGOZI AREADERMA

Nel 2009 Areaderma apre un negozio all’interno del proprio
stabilimento a Pergine dove vende prodotti ricavati dagli
“avanzi di produzione”. Si tratta, ovviamente, di prodotti cosmetici

di alta qualita, solo che venduti in confezioni molto semplici. La gente
ne comprende subito la potenzialita e nell’arco di un anno dall’apertura

del negozic vengono registrate pill di 1.500 fidelity cards.
Nel 2018 Areaderma apre un piccolo negozio a Rovereto e a
febbraio 2019 ne apre un altro a Trento.

laverando sempre a stretto con-
tatto con Tullio, Luigi e Daniela.
Giovanni apporta una nuova vi-
sione all’azienda, rendendola
piu solida e stabile econo-
micamente e introducendo
aspetti come analisi di solidita
finanziaria dei clienti, visione
delle armonie interne e cosi I'A-
readerma viene riorganizzata in
un’ottica di maggiore funzionalita:
“ Ci siamo chiesti — proseguono
Luigi e Tullio — come diminuire gli
sprechi, avere pit margini di utili,
seguire meglio il cliente, dare tem-
pi dirisposta certi e un servizio piu
elastico e nel giro di poco tempo
ci siamo rinnovati completamente
in modo da garantire un servizio
perfetto dalla formula in laborato-
rio alla consegna al cliente”.

Ma la sfida per Areaderma non fi-
nisce qua, e nel 2013 decidono
di farsi aiutare a snellire i flus-
si aziendali da un espertoc nel
settore, lingegnere Massimo
Stroppari. E con Massimo rie-
Scono in poco tempo a creare una

UNIQUEPELS

squadra compatta e compiono un
importante salto verso l'innova-
zione. Lo stesso anno Massimo di-
venta socio dell'azienda e da allora
si occupa di industrializzarla nella di-
rezione della versatilita ed elasticita.
Ed ora, eccoci approdare al presen-
te, dove il sogno di Areaderma di-
venta finalmente realta: tornare
alle origini, a Baselga di Piné
con un progetto edile innovati-
vo al quale si allacciano molte altre
preziose idee originali in un'ottica di
connubio tra natura e tecnica.

Cosa vuol dire per voi tornare a
Piné quali benefici pensate di poter
portare al territorio dell’Altopianc?
“Tornare a Piné per noi signi-
fica tornare a casa, in mezzo
alla natura, e cid vuol dire dare
maggiore credibilita all’azienda
in un’ottica onnicomprensiva
in cui la natura torna a essere con
maggiore forza la vera protagonista
della nostra azienda”.

Francesca Patton
Direttore Piné Sover Notizie

Uniguepels e un'azienda nata da Areaderma nel 2009 dall'idea di fon-
dare un proprio marchio di prodotti naturali e di alta qualita e
grazie allincontro con persone competenti ed introdotte in questo set-
tore specifico. Si tratta di Maria Grazia Sorbera e Giorgio Giam-

piccolo, oggi soci di maggioranza di Uniquepels, una Srl che lavora in
piena autonomia. | prodotti Uniquepels vengono venduti porta a
porta, mediante party organizzati in casa dai consulenti dell’a-
zienda. Oggi Uniquepels conta quasi 2000 persone coinvolte ed &
conaesciuta in tutta ltalia.
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